Vente-Comm

H B E N

OCTOBRE

Lun 17 octobre 2022
Journée 1/2

Lun 24 octobre 2022
Journée 2/2

Lun 24 octobre 2022
ModulelA - matin

Lun 24 octobre 2022
Module1B - aprés-midi

NOVEMBRE
Mer 9 novembre 2022
Maodule 24 - matin

Mer 9 novembre 2022
Module 2B - aprés-midi

Mer 23 novembre 2022
Maodule 34 - matin

Mer 23 novembre 2022
Maodule 3B - aprés-midi

Mer 30novembre 2022
Maodule 4 - matin

Mer 30 novembre 2022
Madule 5 - aprés-midi

JANVIER

Mer 18 janvier 2023
Module 6 - matin

Mer 18 janvier 2023
Module 6 - aprés-midi

FEVRIER

Mer 8 février 2023
Module 1A - matin

Mer 8 février 2023
Module 1B - aprés-midi

Mer 15 février 2023
Module 2A - matin

Mer 15 février 2023
Module 2B - aprés-midi

EEEEEER

MARS
Mer 1= mars 2023
Module 3A - matin

Mer 1% mars 2023
Maodule 38 - aprés-midi

Mer 15 mars 2023
Module 4 - matin

Mer 15 mars 2023
Maodule 5 - aprés-midi

Mer 22 mars 2023
Module 6 - matin

Mer 22 mars 2023
Module & - aprés-midi

Lun 27 mars 2023
Journée 1/2

[]

AVRIL

Lun 3 avril 2023
Journée 2/2

N N

MAI

Lun 15 mai 2023
Journée 1/2

Lundi 22 mai 2023
Journée 2/2

|| Rompre la monotonie : créer des animations efficaces (2 x 1 jour)

I Accueillir et accompagner dans son parcours d’achat un client en anglais (9 modules de 4 feures)




